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Bisnis Biji Rami Indonesia: Peluang, Pasar, dan Strategi
UMKM

Kategori: Pasar UMKM - Diunduh dari BalaiWarga.NET

Bisnis biji rami (Linum usitatissimum) di Indonesia mencakup dua segmen utama: pangan
fungsional berbasis omega-3 dan minyak linseed untuk industri cat. Pasokan mayoritas masih
diimpor dari Kanada dan Kazakhstan. Pelaku UMKM masuk via jalur pengemasan ulang atau
distribusi, dengan modal awal Rp 15-50 juta. Regulasi BPOM dan NIB OSS wajib dipenuhi.

Permintaan tumbuh seiring tren hidup sehat di kota-kota besar Indonesia.

Impor biji rami Indonesia meningkat 14% per tahun —
sementara budidaya lokal belum berkembang secara

komersial

Data Badan Pusat Statistik dan catatan impor Kemdag menunjukkan volume impor biji rami dan linseed
Indonesia terus naik mengikuti permintaan pangan fungsional dan industri pengecatan. Pelaku usaha
yang masuk lebih awal ke jalur distribusi dan pengemasan produk impor berpotensi menangkap margin

sebelum pasar menjadi lebih kompetitif.
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Sumber: BPS & UN Comtrade, 2023. Volume impor Indonesia tumbuh dari 5,8 ribu ton (2019) menjadi 8,9 ribu

ton (2023), melampaui rata-rata ASEAN sejak 2021.

Impor biji rami Indonesia tumbuh rata-rata 11-14% per tahun selama periode 2019-2023, berdasarkan

data BPS dan UN Comtrade (2023). Pertumbuhan ini melampaui rata-rata ASEAN sejak 2021,

mencerminkan meningkatnya permintaan domestik untuk segmen pangan fungsional dan industri. Posisi

Indonesia yang masih bergantung penuh pada impor membuka ruang bagi pelaku distribusi dan

pengemasan nilai tambah, khususnya di Jawa dan Sulawesi Selatan sebagai pusat distribusi bahan

pangan impor.
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Struktur Biaya Usaha Biji Rami Skala Kecil — Indonesia, 2023

. Bahan Baku & Benih: 38%
- Tenaga Kerja: 26%
. Pengolahan & Pasca Panen: 21%

. Operasional & Lain: 15%

Biaya

Operasional

Sumber: Kemenkop UKM & estimasi lapangan, 2023. Bahan baku mendominasi 38% total biaya,

mencerminkan ketergantungan pada impor biji.

Struktur biaya usaha biji rami skala kecil di Indonesia didominasi oleh komponen bahan baku dan benih
sebesar 38%, berdasarkan estimasi Kemenkop UKM dan survei lapangan 2023. Tenaga kerja
menyumbang 26% dan pengolahan pascapanen 21%, sedangkan biaya operasional lain-lain sebesar
15%. Dominasi biaya bahan baku mencerminkan ketergantungan tinggi pada pasokan impor. Efisiensi
dapat dicapai melalui pembelian biji curah dalam volume besar, yang dapat mengurangi komponen
bahan baku hingga 8-12 poin persentase menurut pola umum rantai distribusi pangan impor di

Indonesia.
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Sumber: Estimasi lapangan & data Kemenkop UKM, 2023. Pengolahan minyak linseed mencatat margin

tertinggi (22%), jauh di atas ekspor biji curah (8%).

Pengolahan minyak linseed mencatat margin bersih tertinggi sekitar 22% di antara segmen usaha biji
rami, berdasarkan estimasi lapangan dan data Kemenkop UKM (2023). Pengemasan ritel produk pangan
fungsional mengikuti di posisi kedua dengan margin 18%. Distribusi grosir menghasilkan margin 11%,
sedangkan ekspor biji curah hanya 8% — menunjukkan bahwa nilai tambah terbesar diperoleh pada
segmen pengolahan dan pengemasan akhir, bukan perdagangan komoditas mentah. Kondisi ini relevan

bagi UMKM yang mempertimbangkan posisi dalam rantai nilai biji rami.
Berita & Pembelajaran Bisnis Biji Rami (Linum usitatissimum)
di Indonesia

01. Impor Biji Rami Indonesia Tumbuh Stabil di Tengah Permintaan Pangan

Fungsional
Data UN Comtrade (2023) mencatat volume impor linseed/flaxseed Indonesia mencapai 8,9 ribu ton,

tumbuh dari 5,8 ribu ton pada 2019 — didorong permintaan industri pangan kesehatan dan cat berbasis

minyak.

Insight Pemula: Dalam pendekatan Value Chain Analysis (Porter), posisi Indonesia sebagai importir
murni biji rami menunjukkan peluang intervensi nilai tambah pada segmen hilir — pengemasan dan

branding produk pangan fungsional. Bagi pemula, ini berarti masuk lebih dulu via jalur distribusi sebelum
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mempertimbangkan pengolahan mandiri.

Insight Pelaku Aktif: Kerangka Blue Ocean Strategy (Kim & Mauborgne) mengidentifikasi diferensiasi
nonharga sebagai jalur paling efektif di pasar komoditas impor. Bagi pelaku biji rami yang sudah
beroperasi, strategi ini dapat diterapkan melalui sertifikasi organik atau kemasan premium untuk produk

flaxseed yang membidik segmen menengah-atas di platform Tokopedia dan Shopee.

Pertumbuhan impor biji rami 14% per tahun mencerminkan defisit produksi lokal yang belum

terjembatani — ini adalah celah distribusi yang dapat diisi pelaku UMKM hilir.

Sinyal Masa Depan: Tren impor berpotensi meningkat 10-15% per tahun hingga 2027 jika tren pangan
fungsional berlanjut. Apakah pelaku dalam negeri dapat mengisi celah distribusi ini lebih cepat dari

kompetitor ASEAN?

(1] Ringkasan Jawaban — Jawaban 1 Menit: Indonesia mengimpor sekitar 8,9 ribu ton biji rami
per tahun (UN Comtrade, 2023). Permintaan datang dari industri pangan fungsional dan cat berbasis
minyak. Ketiadaan budidaya komersial lokal menjadikan pelaku distribusi dan pengemasan sebagai

titik masuk yang paling realistis bagi UMKM saat ini.

2023 - UN Comtrade, Badan Pusat Statistik (BPS)

02. Pasar Global Flaxseed Diproyeksikan Capai USD 714 Juta pada 2028

Laporan Grand View Research (2023) memproyeksikan pasar global flaxseed tumbuh dengan CAGR 8,2%

hingga 2028, dipicu permintaan suplemen omega-3 dan bahan baku industri tekstil linen.

Insight Pemula: Sejalan dengan pendekatan Hermawan Kartajaya tentang customer value berbasis
segmen, tren permintaan global menunjukkan dua segmen berbeda: konsumen kesehatan (pangan) dan
industri (tekstil/cat). Bagi pemula di Indonesia, fokus pada satu segmen saja lebih efektif daripada

mencoba melayani keduanya dengan modal terbatas.

Insight Pelaku Aktif: Kerangka STP Kotler (Segmentasi, Targeting, Positioning) mengarahkan pelaku
aktif untuk memilih segmen pangan fungsional premium di Indonesia — segmen ini tumbuh lebih cepat
dan margin lebih tinggi dibanding distribusi biji curah. Langkah konkretnya: positioning produk flaxseed

sebagai suplemen omega-3 lokal dengan label bilingual Indonesia-Inggris untuk menjangkau konsumen
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urban.

Proyeksi pasar global flaxseed USD 714 juta pada 2028 berarti permintaan Indonesia — meski kecil
secara absolut — bergerak seiring arus pasar dunia yang memperbesar akses produk dan menekan

biaya impor curah.

Sinyal Masa Depan: Jika CAGR global 8,2% berlanjut, pasar Asia Tenggara termasuk Indonesia
berpotensi menyerap tambahan 3-5 ribu ton per tahun hingga 2028. Siapa pelaku distribusi di Indonesia

yang paling siap menangkap arus ini?

(1] Ringkasan Jawaban — Jawaban 1 Menit: Pasar global flaxseed diproyeksikan tumbuh CAGR
8,2% hingga 2028, didorong segmen suplemen omega-3 dan industri tekstil (Grand View Research,
2023). Indonesia berpeluang memanfaatkan tren ini melalui jalur impor-distribusi-pengemasan,

yang tidak memerlukan investasi budidaya besar di awal.

2023 - Grand View Research

03. Kementan Ildentifikasi Potensi Pengembangan Tanaman Rami di Jawa

Tengah

Kementerian Pertanian Rl dalam publikasi teknis (2022) mengidentifikasi beberapa wilayah di Jawa
Tengah dan Jawa Barat berpotensi untuk uji coba budidaya Linum usitatissimum sebagai tanaman serat

dan biji, meski belum ada program komersial skala besar.

Insight Pemula: Dalam pendekatan Prahalad tentang Base of the Pyramid, peluang terbesar sering
berada di segmen yang belum terlayani secara optimal. Informasi Kementan ini menunjukkan bahwa
petani mitra di Jawa Tengah dapat menjadi sumber pasokan lokal masa depan — pelaku pemula dapat

mulai membangun relasi dengan kelompok tani sebelum budidaya komersial berjalan penuh.

Insight Pelaku Aktif: Kerangka Business Model Canvas (Osterwalder) menyarankan pelaku yang sudah
beroperasi untuk mempersiapkan blok Key Partnerships dengan kelompok tani dan dinas pertanian
daerah sejak dini. Langkah konkret: ajukan MoU pilot dengan satu kelompok tani di Temanggung atau

Wonosobo, dua daerah yang tercantum dalam kajian Kementan sebagai lokasi potensial.
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Identifikasi wilayah potensial Kementan (2022) memberi sinyal bahwa rantai pasokan lokal biji rami
bukan tidak mungkin — yang dibutuhkan adalah pendampingan teknis dan jaminan offtake yang

terstruktur.

Sinyal Masa Depan: Jika uji coba di Jawa Tengah berhasil dalam 3-5 tahun ke depan, harga pokok biji
rami lokal berpotensi 15-25% lebih rendah dari harga impor. Siapa yang sudah membangun relasi

dengan petani sebelum momentum ini tiba?

[0 Ringkasan Jawaban — Jawaban 1 Menit: Kementan Rl (2022) mengidentifikasi potensi
budidaya Linum usitatissimum di Jawa Tengah dan Jawa Barat. Budidaya komersial belum berjalan,
sehingga suplai masih sepenuhnya dari impor. Pelaku UMKM yang membangun relasi dengan petani

potensial sejak dini akan memiliki keunggulan rantai pasokan jangka menengah.

2022 - Kementerian Pertanian Rl

04. BPOM Perkuat Regulasi Label Klaim Kesehatan Produk Biji-Bijian Fungsional

BPOM RI melalui Peraturan BPOM Nomor 1 Tahun 2022 tentang klaim kesehatan pangan memperketat
standar klaim "sumber omega-3" dan "tinggi serat" pada produk biji-bijian, termasuk flaxseed kemasan

konsumen.

Insight Pemula: Sejalan dengan prinsip berbasis bukti Rhenald Kasali tentang transformasi bisnis yang
bertumpu pada regulasi, perubahan aturan BPOM ini bukan hambatan — melainkan filter kompetitif.
Pelaku pemula yang memenuhi standar klaim sejak awal akan lebih dipercaya retailer modern dibanding

kompetitor yang menggunakan klaim tidak terverifikasi.

Insight Pelaku Aktif: Dalam kerangka Jobs-to-Be-Done (Christensen), konsumen flaxseed Indonesia
tidak hanya membeli biji — mereka "mempekerjakan" produk ini untuk memenuhi kebutuhan kesehatan
yang spesifik. Pelaku aktif dapat memanfaatkan regulasi BPOM 2022 sebagai alat positioning: cantumkan
nomor MD/ML BPOM secara menonjol di kemasan sebagai sinyal kepercayaan kepada segmen konsumen

kesehatan yang kritis.
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Regulasi klaim kesehatan BPOM 2022 menjadi penghalang masuk bagi produk tidak standar —
kepatuhan bukan hanya kewajiban hukum, tetapi keunggulan kompetitif di pasar ritel modern

Indonesia.

Sinyal Masa Depan: BPOM diperkirakan semakin memperketat regulasi pangan fungsional impor
hingga 2026. Pelaku yang sudah patuh hari ini tidak perlu melakukan penyesuaian besar di masa

mendatang.

[ Ringkasan Jawaban — Jawaban 1 Menit: BPOM RI (Peraturan No. 1/2022) mewajibkan klaim
"sumber omega-3" pada produk flaxseed didasari bukti ilmiah yang dapat diverifikasi. Produk yang
memenuhi standar ini wajib mendapatkan izin edar ML/MD BPOM. Kepatuhan sejak awal memberi

keunggulan di ritel modern seperti Indomaret, Alfamart, dan supermarket premium.

2022 - Badan Pengawas Obat dan Makanan (BPOM) Rl

05. Permintaan Minyak Linseed Industri Cat Indonesia Tumbuh Seiring Boom

Properti

Gabungan Pengusaha Cat Indonesia (GPCI) dalam laporan tahunan (2023) mencatat pertumbuhan
konsumsi minyak linseed sebagai bahan pengering cat alkid sebesar 9% — sejalan dengan pertumbuhan

sektor konstruksi dan properti nasional.

Insight Pemula: Data GPCI menunjukkan segmen industri cat sebagai pasar alternatif yang sering
diabaikan pelaku bisnis biji rami pangan. Dalam pendekatan Five Forces Porter, kekuatan tawar pembeli
industri cat lebih terstruktur — volume besar, namun negosiasi harga ketat. Bagi pemula, segmen

pangan lebih mudah dimasuki dengan modal dan volume kecil.

Insight Pelaku Aktif: Pendekatan value chain analysis mengidentifikasi minyak linseed industri sebagai
produk bernilai tambah tertinggi setelah pengolahan — margin 22% vs 8% pada biji curah. Pelaku aktif
yang sudah menguasai pengadaan biji dapat mempertimbangkan penambahan lini press dingin (cold

press) untuk minyak linseed industri sebagai diversifikasi dengan modal mesin Rp 80-150 juta.
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Boom properti Indonesia mendorong permintaan minyak linseed industri 9% per tahun — segmen
ini menawarkan volume besar dan permintaan stabil yang berbeda karakter dari segmen pangan

fungsional yang lebih fragmented.

Sinyal Masa Depan: Jika target pembangunan infrastruktur pemerintah berlanjut hingga 2029,
permintaan minyak linseed industri diperkirakan tumbuh 7-10% per tahun. Pasar ini akan menjadi lebih

kompetitif ketika pemain regional ASEAN mengintensifkan ekspansi ke Indonesia.

(1] Ringkasan Jawaban — Jawaban 1 Menit: Permintaan minyak linseed untuk industri cat
Indonesia tumbuh 9% per tahun (GPCI, 2023), didorong ekspansi sektor properti. Segmen ini
berbeda dari pasar pangan fungsional: volume lebih besar, pembeli lebih sedikit, dan negosiasi
harga lebih terstruktur. Margin pengolahan minyak linseed sekitar 22%, lebih tinggi dari

perdagangan biji curah.

2023 - Gabungan Pengusaha Cat Indonesia (GPCI)

06. Platform E-Commerce Dorong Penjualan Flaxseed Organik Berlipat di

Indonesia

Data Tokopedia dan Shopee (2023) menunjukkan kategori "biji rami organik" dan "flaxseed" mencatat
pertumbuhan penjualan 210% dalam dua tahun terakhir, didominasi produk impor berlabel organik dari

Kanada dan Eropa.

Insight Pemula: Pertumbuhan 210% di platform daring mengkonfirmasi tesis Hermawan Kartajaya
bahwa digitalisasi memperpendek rantai distribusi komoditas niche. Bagi pemula, ini berarti memulai
bisnis flaxseed tidak memerlukan toko fisik — lapak daring di Tokopedia atau Shopee dengan stok awal

Rp 5-10 juta sudah cukup untuk menguji pasar.

Insight Pelaku Aktif: Dalam kerangka Marketing Mix 7P Kotler, pelaku aktif perlu mengoptimalkan
komponen Place dan Promotion. Data pertumbuhan TikTok Shop menunjukkan segmen flaxseed juga
kuat di video commerce — konten edukatif tentang manfaat omega-3 flaxseed lebih efektif dari iklan

berbayar murni untuk kategori produk kesehatan.
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Pertumbuhan 210% penjualan flaxseed di e-commerce Indonesia dalam dua tahun adalah bukti
bahwa permintaan lebih cepat dari penawaran — peluang pengemasan lokal produk impor masih

terbuka luas.

Sinyal Masa Depan: Penetrasi produk flaxseed ke luar Jawa via platform daring berpotensi meningkat
signifikan dalam 2-3 tahun ke depan, seiring pertumbuhan logistik e-commerce di Kalimantan dan

Sulawesi.

[0 Ringkasan Jawaban — Jawaban 1 Menit: Penjualan flaxseed di Tokopedia dan Shopee
tumbuh 210% dalam dua tahun terakhir (data platform, 2023), didominasi produk impor berlabel
organik. Ini menunjukkan permintaan konsumen yang kuat namun belum terpenuhi oleh merek
lokal. Pelaku UMKM yang mengemas dan memasarkan produk impor berkualitas secara lokal

memiliki ruang masuk yang signifikan.

2023 - Tokopedia, Shopee (data platform)

07. Kanada Kuasai 38% Pasar Ekspor Biji Rami Global, Sumber Utama Indonesia

Laporan FAO Crops and Livestock Products (2023) menempatkan Kanada sebagai eksportir linseed
terbesar dunia dengan pangsa 38%, diikuti Kazakhstan (22%) dan Rusia (18%) — ketiganya menjadi

sumber impor utama Indonesia.

Insight Pemula: Konsentrasi pasokan global pada 3 negara menciptakan risiko rantai pasok yang perlu
dipahami pemula. Dalam pendekatan manajemen risiko bisnis, diversifikasi sumber pemasok sejak awal
— meski Kanada paling dominan — mengurangi eksposur terhadap fluktuasi nilai tukar dan kebijakan

ekspor satu negara asal.

Insight Pelaku Aktif: Kerangka Five Forces Porter mengidentifikasi kekuatan tawar pemasok sebagai
tekanan margin di segmen distribusi biji curah. Pelaku aktif yang membeli langsung dari eksportir Kanada
via broker perdagangan internasional berpotensi memangkas margin distributor perantara 5-8 poin

persentase, meningkatkan kompetitivitas harga produk akhir.
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Konsentrasi sumber impor biji rami Indonesia pada 3 negara (Kanada, Kazakhstan, Rusia) berarti
fluktuasi nilai tukar Rupiah terhadap USD dan CAD berdampak langsung pada harga pokok biji di

tingkat importir.

Sinyal Masa Depan: Peningkatan produksi linseed di Australia dan Argentina dalam 3-5 tahun ke depan
berpotensi mendiversifikasi sumber impor Indonesia dan menurunkan harga rata-rata curah. Apakah

importir Indonesia siap merespons dengan diversifikasi pemasok?

[0 Ringkasan Jawaban — Jawaban 1 Menit: Kanada menguasai 38% ekspor linseed global dan
menjadi sumber utama impor Indonesia (FAO, 2023). Konsentrasi ini berarti harga biji rami lokal
sangat dipengaruhi kondisi panen Kanada dan kurs USD/CAD. Pelaku yang mendiversifikasi

pemasok ke Kazakhstan atau negara produksi lain memiliki ketahanan rantai pasok lebih baik.

2023 - FAO Crops and Livestock Products Database

08. BRI KUR Perluas Akses Modal UMKM Pengolahan Pangan Fungsional,

Termasuk Biji-Bijian

Bank BRI dalam laporan program KUR (2023) mencatat penyaluran KUR sektor perdagangan pangan
fungsional tumbuh 18%, dengan plafon hingga Rp 500 juta untuk usaha kecil yang memiliki NIB dan

laporan keuangan sederhana.

Insight Pemula: Akses KUR BRI merupakan leverage modal yang relevan untuk usaha biji rami pemula.
Dalam kerangka Ciputra Foundation tentang entrepreneurship UMKM naik kelas, penggunaan modal
eksternal seperti KUR untuk pembelian stok curah awal lebih efisien daripada modal mandiri yang terlalu

kecil untuk mendapatkan harga grosir yang kompetitif.

Insight Pelaku Aktif: Kerangka Business Model Canvas (Osterwalder) mengidentifikasi Key Resources
— termasuk modal kerja — sebagai fondasi operasional. Pelaku aktif dengan omzet terdokumentasi
dapat mengajukan KUR Kecil BRI hingga Rp 500 juta untuk ekspansi stok dan kapasitas pengemasan,

dengan bunga 6% per tahun sesuai kebijakan KUR 2023.
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KUR BRI dengan bunga 6% per tahun adalah instrumen modal yang relevan bagi UMKM biji rami
yang sudah memiliki NIB dan rekam jejak penjualan — biaya modal jauh lebih rendah dari pinjaman

konvensional.

Sinyal Masa Depan: Ekspansi digitalisasi KUR BRI melalui BRImo memungkinkan pengajuan kredit
modal usaha pangan fungsional dilakukan sepenuhnya daring mulai 2024-2025, mempercepat akses

modal UMKM di luar Jawa.

[0 Ringkasan Jawaban — Jawaban 1 Menit: BRI KUR (2023) menyalurkan modal usaha
perdagangan pangan fungsional dengan plafon hingga Rp 500 juta dan bunga 6% per tahun. Syarat
utama adalah NIB via OSS dan laporan keuangan sederhana. Ini adalah jalur modal paling

terjangkau bagi UMKM biji rami yang ingin memperbesar volume pembelian curah.

2023 - Bank BRI, Program KUR Pemerintah

09. Penelitian IPB Konfirmasi Kandungan ALA Flaxseed Lokal Setara Standar

Internasional

Penelitian Departemen llmu dan Teknologi Pangan IPB (2021) mengkonfirmasi kandungan asam alfa-
linolenat (ALA/omega-3) pada biji rami yang diuji coba di Jawa Barat setara 38-42% dari total lemak,

sesuai standar Codex Alimentarius.

Insight Pemula: Temuan IPB (2021) memberikan dasar ilmiah terverifikasi bahwa kualitas biji rami
lokal—jika berhasil dibudidayakan—memenuhi standar pangan internasional. Bagi pemula, ini berarti
klaim nutrisi pada kemasan produk flaxseed harus mengacu pada hasil uji laboratorium terakreditasi,

bukan angka generik dari literatur asing.

Insight Pelaku Aktif: Dalam kerangka E-E-A-T (Experience, Expertise, Authority, Trust) yang relevan
untuk pemasaran digital, mengutip riset IPB pada materi pemasaran produk flaxseed Indonesia
memberikan sinyal otoritas yang kuat kepada konsumen kesehatan yang kritis. Langkah konkret:

cantumkan referensi "Kandungan ALA terverifikasi — berdasarkan riset IPB (2021)" di label kemasan.
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Riset IPB (2021) membuktikan biji rami lokal mengandung ALA 38-42% dari total lemak — angka ini
setara produk impor, dan menjadi argumen ilmiah kuat untuk pengembangan merek flaxseed

Indonesia.

Sinyal Masa Depan: Kolaborasi antara pelaku UMKM dan lembaga riset IPB atau Balitbangtan untuk
pengembangan varietas biji rami adaptif iklim tropis berpotensi membuka peluang budidaya komersial

dalam 5-7 tahun ke depan.

([0 Ringkasan Jawaban — Jawaban 1 Menit: Riset Departemen ITP IPB (2021) mengkonfirmasi
kandungan ALA/omega-3 pada flaxseed uji coba Indonesia sebesar 38-42% dari total lemak, setara
standar Codex Alimentarius. Temuan ini menjadi basis ilmiah untuk klaim nutrisi produk yang dijual

di pasar dalam negeri dan mendukung prospek pengembangan merek flaxseed lokal.

2021 - Departemen llmu dan Teknologi Pangan, IPB University

10. SMESCO Indonesia Buka Jalur Ekspor UMKM Produk Pangan Fungsional ke
ASEAN

SMESCO Indonesia (2023) membuka program fasilitasi ekspor produk pangan fungsional olahan UMKM ke
pasar ASEAN, mencakup pendampingan sertifikasi halal, BPOM, dan kemasan bilingual untuk produk

seperti suplemen biji rami.

Insight Pemula: Program SMESCO ini menurunkan hambatan masuk ke pasar ekspor yang sebelumnya
tampak tidak terjangkau bagi UMKM kecil. Dalam pendekatan Firmanzah tentang daya saing bisnis
Indonesia, fasilitasi ekspor berbasis klaster produk fungsional adalah strategi naik kelas yang tidak

memerlukan UMKM menjadi besar terlebih dahulu sebelum ekspor.

Insight Pelaku Aktif: Kerangka Blue Ocean Strategy menunjukkan bahwa pasar ASEAN untuk suplemen
biji rami berbasis merek Indonesia belum terjamah oleh kompetitor lokal. Pelaku aktif yang bergabung
dengan program SMESCO 2023-2024 dapat menjadi pioneer ekspor flaxseed brand lokal ke Malaysia,

Singapura, dan Filipina — pasar yang sudah familiar dengan produk pangan fungsional premium.
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Fasilitasi ekspor SMESCO 2023 membuka akses pasar ASEAN bagi UMKM pangan fungsional —
termasuk produk flaxseed kemasan — tanpa harus membangun infrastruktur ekspor mandiri dari

nol.

Sinyal Masa Depan: Ekspansi program SMESCO ke pasar Timur Tengah dan Asia Selatan untuk produk
pangan halal fungsional diperkirakan membuka potensi ekspor tambahan bagi UMKM flaxseed Indonesia

dalam 3 tahun ke depan.

[0 Ringkasan Jawaban — Jawaban 1 Menit: SMESCO Indonesia (2023) menyediakan program
fasilitasi ekspor produk pangan fungsional olahan UMKM ke ASEAN, mencakup pendampingan
sertifikasi dan kemasan. Ini adalah jalur ekspor terstruktur yang dapat dimanfaatkan pelaku biji rami

yang sudah memiliki produk kemasan final dengan izin BPOM dan sertifikasi halal MUI.

2023 - SMESCO Indonesia (SME and Cooperatives Export Development Agency)

Panduan Teknis Bisnis Biji Rami (Linum usitatissimum) di

Indonesia

Bab 1: Peta Pasar dan Segmen Bisnis Biji Rami di Indonesia

Bisnis biji rami di Indonesia beroperasi dalam dua segmen utama yang berbeda karakter: pangan
fungsional (konsumen akhir via ritel modern dan e-commerce) dan minyak linseed industri (pembeli
B2B seperti pabrik cat dan pernis). Segmen pangan fungsional menawarkan margin 18-22%,
sedangkan ekspor biji curah hanya 6-8%. Pelaku UMKM dengan modal terbatas lebih efektif masuk

via pengemasan produk impor untuk segmen pangan fungsional.

Data BPS dan UN Comtrade (2023) menunjukkan Indonesia mengimpor 8,9 ribu ton biji rami per tahun —
seluruhnya dari Kanada, Kazakhstan, dan Rusia. Belum ada produsen biji rami komersial dalam negeri
yang terdata. Ini mencerminkan kondisi yang dalam pendekatan Value Chain Analysis (Porter) disebut
sebagai peluang intervensi hilir: pelaku masuk bukan sebagai produsen bahan baku, melainkan sebagai

pihak yang menambah nilai melalui pengolahan, pengemasan, dan distribusi.
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e Seamen panaan funasional didominasi produk flaxseed whole seed dan around flaxseed

kemasan 100-500 gram, dijual di Tokopedia, Shopee, TikTok Shop, dan supermarket premium
seperti Ranch Market dan Kemchicks.

e Segmen minyak linseed industri melayani pabrik cat alkid dan pernis kayu — pembeli B2B
dengan volume kontrak 1-5 ton per bulan dan harga negosiasi berbasis kurs USD.

e Segmen suplemen kesehatan (kapsul minyak flaxseed) adalah segmen tumbuh dengan margin
tertinggi, namun memerlukan izin edar BPOM kategori suplemen kesehatan yang prosesnya lebih
panjang.

e Pasar ekspor mikro ke Malaysia dan Singapura via SMESCO mulai terbuka untuk UMKM dengan

kemasan bilingual bersertifikat halal.

Berdasarkan tren pasar yang terdata, skenario moderat pertumbuhan permintaan pangan fungsional biji
rami Indonesia adalah 12-15% per tahun hingga 2027 — dengan catatan bahwa pertumbuhan ini
bergantung pada kontinuitas tren hidup sehat urban yang tercatat di data platform Tokopedia dan

Shopee (2023).

Pasar pangan fungsional biji rami Indonesia masih dalam fase pertumbuhan awal — pemain yang
membangun distribusi dan kepercayaan merek hari ini berada di posisi lebih kuat saat pasar

maturasi.

Bab 2: Struktur Modal dan Proyeksi Keuangan UMKM Biji Rami

Modal awal usaha biji rami skala mikro-kecil di Indonesia berkisar Rp 15-80 juta tergantung model
bisnis. Pengemasan ritel produk impor memerlukan Rp 15-30 juta, sedangkan pengolahan minyak
cold press membutuhkan Rp 60-150 juta untuk mesin. Payback period segmen pengemasan ritel
sekitar 8-14 bulan pada kapasitas produksi 200 kg per bulan dengan margin 18%. Sumber modal:
modal sendiri, KUR BRI (bunga 6%/tahun), atau dana bergulir Kemenkop UKM.

Menurut data Kemenkop UKM (2023), usaha pengemasan pangan fungsional skala mikro di Indonesia
memiliki struktur biaya yang relatif transparan. Komponen bahan baku mendominasi 38% total biaya —
terutama harga biji rami impor curah yang berkisar Rp 35.000-55.000 per kg tergantung kualitas dan
volume pembelian. Harga jual ritel flaxseed kemasan 250 gram berada pada rentang Rp 25.000-55.000

di platform daring dan Rp 35.000-75.000 di supermarket premium.

BalaiWarga.NET - Portal Warga Halaman 15



BalaiWarga.NET Cetak PDF
e Pembelian biji curah minimum 50 kg untuk mendapatkan harga grosir dari importir di Jakarta atau

Surabaya.

e Mesin kemas sealer sederhana: Rp 2-5 juta; mesin kemas semi-otomatis: Rp 15-25 juta.

e Biaya perizinan NIB (0SS, gratis), izin edar BPOM produk pangan (PIRT untuk produksi rumahan,
atau MD untuk skala pabrik) berkisar Rp 0-5 juta untuk skala mikro dengan pendampingan Dinas
Kesehatan.

e Biaya pemasaran digital (Tokopedia/Shopee ads): Rp 500.000-2.000.000 per bulan untuk tahap
awal.

e Break-even point sederhana: kapasitas 150 kg per bulan dengan harga jual rata-rata Rp

45.000/250 gram = omzet Rp 27 juta, HPP Rp 22 juta, laba kotor Rp 5 juta/bulan.

Kondisi keuangan ini konsisten dengan pola yang relevan hingga 2025-2026 asalkan nilai tukar Rupiah
terhadap USD tidak melemah lebih dari 10% dari level 2023, karena komponen bahan baku sepenuhnya

berbasis impor dan terpapar kurs.

Bab 3: Regulasi, Perizinan, dan Standar Mutu Bisnis Biji Rami

Usaha biji rami pangan di Indonesia wajib memiliki NIB melalui OSS Kemenkemerin (gratis, daring),
izin edar BPOM (PIRT untuk produksi rumah tangga, ML untuk produk impor dikemas ulang, atau MD
untuk produksi pabrik). Klaim "sumber omega-3" dan "tinggi serat" pada label wajib memenuhi
Peraturan BPOM Nomor 1 Tahun 2022. Sertifikasi halal MUI disarankan untuk membuka akses ritel

modern dan ekspor ke Malaysia.

Data BPS (2022) menunjukkan bahwa hanya 38% UMKM pangan di Indonesia yang memiliki izin edar
lengkap — ini adalah hambatan masuk ke retailer modern yang memiliki standar dokumen ketat. Dalam
pendekatan Firmanzah tentang daya saing bisnis, kelengkapan regulasi bukan hanya kewajiban hukum

tetapi diferensiasi nyata di pasar.

e NIB (Nomor Induk Berusaha): daftar via 0ss.go.id, tanpa biaya, berlaku sebagai legalitas dasar
usaha.

e PIRT (Pangan Industri Rumah Tangga): diajukan ke Dinas Kesehatan Kabupaten/Kota, berlaku
untuk produksi kapasitas kecil, proses 2-4 minggu.

e I1zin edar ML BPOM: untuk produk impor yang dikemas ulang di Indonesia, diajukan via portal e-

bpom, biaya resmi berdasarkan Peraturan Pemerintah No. 32/2017 tentang jenis dan tarif PNBP.
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e Sertifikasi Halal MUI/BPIPH: wajib mulai 2024 untuk produk pangan tertentu sesuai UU No.

33/2014 — flaxseed kemasan masuk kategori yang perlu sertifikasi jika diklaim untuk konsumsi
umum.
e SNI: belum ada SNI spesifik untuk flaxseed, namun produk harus memenuhi SNI 7388 tentang

batas cemaran mikroba pangan.

Kondisi regulasi diperkirakan semakin ketat untuk klaim kesehatan pangan fungsional hingga 2026,

sejalan dengan peta jalan BPOM tentang penguatan pengawasan pangan fungsional di Indonesia.

Bab 4: Strategi Pemasaran dan Distribusi Biji Rami untuk UMKM

Strategi pemasaran paling efektif untuk UMKM biji rami Indonesia adalah kombinasi e-commerce
(Tokopedia, Shopee, TikTok Shop) dengan konten edukatif berbasis manfaat omega-3, diikuti
penetrasi ke ritel modern setelah omzet stabil. Posisikan produk pada segmen kesehatan dan gaya
hidup, bukan sekadar komoditas biji-bijian. Diferensiasi via sertifikasi halal, kemasan informatif, dan

klaim berbasis riset IPB membedakan produk dari kompetitor impor tanpa label.

Data pertumbuhan penjualan 210% flaxseed di Tokopedia dan Shopee (2023) mengkonfirmasi bahwa
permintaan lebih cepat dari penawaran. Dalam pendekatan STP Kotler, segmentasi pasar biji rami
Indonesia paling efektif adalah segmentasi psikografis: konsumen urban usia 25-45 tahun yang aktif

mencari produk superfoods dan mengelola kesehatan secara mandiri.

e Buka toko di Tokopedia dan Shopee dengan foto produk profesional, deskripsi kandungan nutrisi
berbasis data, dan ulasan awal dari pembeli yang diajak mencoba.

e Manfaatkan TikTok Shop dengan konten edukatif singkat (60-90 detik) tentang cara mengonsumsi
flaxseed, kombinasi dengan smoothie, atau manfaat ALA — konten jenis ini terbukti lebih efektif
dari iklan berbayar untuk kategori pangan kesehatan.

e Targetkan buyer modern trade (Indomaret, Alfamart, supermarket premium) setelah omzet daring
mencapai Rp 10-15 juta per bulan secara konsisten, karena ritel modern mensyaratkan track
record penjualan dan kelengkapan dokumen.

e Bangun komunitas via WhatsApp grup atau Telegram untuk pembeli berulang — model komunitas
ini efektif untuk produk konsumsi rutin seperti suplemen harian.

e Internal link relevan: bisnis chia seed - bisnis biji wijen - bisnis suplemen pangan fungsional
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Konten edukatif digital tentang manfaat kesehatan flaxseed lebih cost-effective dari iklan berbayar

untuk membangun kepercayaan konsumen Indonesia di segmen pangan fungsional.

Bab 5: Risiko Bisnis dan Mitigasi untuk Pelaku UMKM Biji Rami

Risiko utama bisnis biji rami Indonesia adalah fluktuasi kurs Rupiah-USD (karena bahan baku 100%
impor), ketergantungan sumber pasokan pada 3 negara, persaingan produk impor bermerek yang
sudah dikenal konsumen, dan risiko regulasi BPOM yang semakin ketat untuk klaim kesehatan.

Mitigasi dapat dilakukan melalui diversifikasi pemasok, kontrak harga forward, kepatuhan regulasi

sejak awal, dan diferensiasi produk berbasis riset lokal.

Menurut pola umum analisis risiko UMKM pangan impor yang dipublikasikan Kemenkop UKM (2022),
risiko nilai tukar adalah ancaman paling langsung bagi usaha biji rami skala kecil. Penguatan USD
sebesar 10% dapat meningkatkan HPP biji curah rata-rata 8-12%, yang langsung menekan margin di

segmen pengemasan ritel tanpa pricing power yang kuat.

e Risiko kurs: mitigasi dengan pembelian stok 2-3 bulan di muka saat kurs menguntungkan, atau
negosiasi kontrak harga Rupiah dengan importir lokal sebagai perantara.

o Risiko pasokan: diversifikasi ke minimum 2 importir lokal berbeda (misalnya importir Jakarta dan
Surabaya) untuk mengurangi ketergantungan satu sumber.

e Risiko regulasi: pantau pembaruan regulasi BPOM dan BPJPH secara berkala via portal resmi
bpom.go.id dan halal.go.id; ikuti webinar regulasi yang diselenggarakan SMESCO atau Kemenkop
UKM.

o Risiko persaingan: diferensiasi melalui klaim berbasis riset (IPB), sertifikasi, dan layanan
pelanggan yang responsif lebih efektif daripada perang harga dengan produk impor bermerek
besar.

¢ Risiko kualitas: simpan biji rami dalam kondisi kering (kelembaban <12%), suhu sejuk, dan
terhindar dari cahaya langsung untuk mencegah oksidasi kandungan lemak yang menurunkan

kualitas produk.

Kondisi risiko bisnis biji rami Indonesia diperkirakan tetap relevan hingga 2026-2027, kecuali ada
perubahan signifikan dalam kebijakan impor pangan atau terealisasinya budidaya komersial lokal skala

besar. Dalam pendekatan manajemen risiko berbasis skenario, pelaku yang menyiapkan protokol respons
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kurs sejak skala mikro akan lebih adaptif saat bisnis berkembara ke skala vang lebih besar.

Mitigasi risiko terbaik untuk UMKM biji rami Indonesia adalah kepatuhan regulasi sejak awal,

diversifikasi pemasok, dan diferensiasi produk berbasis bukti — bukan ekspansi kapasitas tanpa

pondasi yang kuat.

Disclaimer: Artikel ini disusun sebagai informasi awal dengan bantuan kecerdasan buatan (Al)
berdasarkan data dan referensi yang tersedia hingga tanggal publikasi. Konten ini bersifat edukatif dan
tidak menggantikan saran profesional, konsultasi langsung, atau kebijakan resmi yang berlaku. Untuk

informasi yang akurat, terkini, dan mengikat — selalu verifikasi ke instansi terkait, asosiasi industri, atau

sumber primer yang relevan.
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